阿尔焦姆(谢苗诺夫：俄中关系应从全球经济的局势下来审视
全国（俄罗斯）企业促进俄中经贸关系协会主席阿尔焦姆(谢苗诺夫就俄中贸易面临的问题、供货质量控制以及他所领导的协会从事的具体业务等问题接受了“ИНТЕРФАКС-КИТАЙ”（中国国际通讯社）的采访。
请您就俄中经贸关系给出一个评价。

· 我们生活在经济全球化的年代，因而就俄中两国的关系而言，不能仅从两国间的关系来研究。在评价我们两国的经贸关系时，不能游离在经济全球化的进程之外。
中国在现代化经济的形势下学会了如何运转，在全球贸易体系中成功进行着经济建设，改革开放的政策和国家行政管理体制改革加快了这一进程，其中包括政府机关对具体经济事务影响的职能转变。中国在两国确立新型合作伙伴关系的前夕才开始展开对俄经济合作的进程，这远比与欧洲和其它世界经济强国要晚。在此之后，两国经济合作方面还经历了不间断的起伏，这一过程与俄罗斯自身的历史改革进程相吻合。
中国按照发达国家既定的规范贸易流程与他们进行贸易活动，因此中国这些发达国家建立双边贸易的进程十分迅速。中国很看好俄罗斯市场，但又心存顾虑，期待俄方采取措施保证其投资的可靠性和稳定性。需要强调的是，俄罗斯在世界经济发展的新体制下，要做到真正维护自己的经济利益并不容易。中国在许多方面已经具备了一定优势，它会在这个体系中积极维护自身的利益，尤其是在俄罗斯加入世贸组织后。我认为，在未来的5-7年我们国家的经济结构会发生重大的变化。为了构建共赢的对华贸易平衡，我们必须付出巨大的努力。
目前，中国已经掌握了生产带高附加值的产品的技术，其生产的产品已大量走向国际市场。但它进入俄罗斯市场的途径是很灵活的，当我们刚刚处于新经济发展模式建设初期，由于老百姓的购买力较低，中国商品十分抢手。现在，中国商品在俄同样拥有市场。廉价制造的中国商品为大多数俄罗斯人所接受，但其质量与价格是对应的。因此俄市场充斥着廉价低质的中国商品。
随着市场行情和俄罗斯消费市场的变化，消费者对商品的需求朝着质优价廉的方向发展。为此，中国的生产厂家做出了相应的调整，向俄出口的产品结构也发生了变化。目前，我们切切实实看到了面向俄市场的中国商品发生的转变，但低价格的趋势没有改变。
您能否描述一下俄中贸易过程中具体的运作模式？
· 运到俄罗斯的货物，主要集中在货物代理商的手里，他们从生产厂家处进货，之后为俄中的贸易公司提供相应的服务。这样一来，尽管终端的买方与初级的卖方相互有所接触，但外贸活动的进行大多是非直接的。这种交易的过程80%是由中介提供运输、物流和海关服务来完成的，由此造成这一领域的低价竞争十分剧烈。

对中国进口商品实行灰色清关，并且这种贸易方式在俄罗斯泛滥，从而对国民经济的安全带来了危险。显然，通过这种途径流入俄罗斯的商品是非法的，是没有通过质量检验的，因此使用这种商品没有安全性可言，更何况这些商品基本上流入的是俄罗斯城市的大市场。依据我们的估算，未经国家主管部门检验检疫直接从中国流入俄市场的商品额每年大约有数十亿美元。中国商人将这种通过灰色途径流入的商品在俄出售后，再将赚取的利润带走。当然，我们的消费者可以以低廉的价格获取商品，但国家却因此蒙受了巨大的损失。而对于中国的贸易商而言，境遇同样不容乐观。由于自身的商品属于非法进口，因此经常会受到俄海关部门和内务部的查处，罚没商品的价值约占总额的20%。尽管如此，由于这种“门到门”式运输服务和清关的税率低廉，使得商家们还是甘愿冒此风险。但从今年开始，这种趋势得到了有效的抑制。目前，许多俄中两国的贸易组织都向协会咨询如何在贸易链的各个环节办理合法的手续。从协会本身而言，我们非常愿意在这方面给企业提供包括信息服务在内的各种支持。

作为一个社会团体，我们感到最欣慰的是不仅可以协助维护个人的利益，还可以维护国家的利益。每年海关和税务部门为此流失的税收达数十亿美元之多。

目前，俄联邦海关强力部门开始重点整顿灰色清关，效果显著。处理灰色清关的斗争远比普通的海关罚没要复杂得多，它是一种具有复杂流程的高素质犯罪行为。

我们将支持加入协会的大中型贸易公司，在从中国向俄进口日用消费品的业务中，依靠协会成员从事外贸的经验和资源帮助这些公司在商品报关过程中提供确定商品海关价值的所有信息支持，使其可以在俄市场合法成为具备竞争力的商品。从中国进口货物的协会成员将对商品进行全面的质量验证。关于生产方和供货方的信息将会经过细致的核实，在这方面我们同中俄两国的贸易主管部门以及莫斯科工商会积极展开协作。

请您阐述一下俄罗斯企业促进俄中贸易关系协会业务的方向。

· 协会作为一个盈利性机构，是为了维护从事俄中贸易的俄罗斯公司利益而成立的。协会中目前只有俄罗斯公司，但允许在俄取得法人地位的中国公司成为我们的会员。在俄没有注册成立公司的中国公司可与我们签订合作协议。

协会的目的是在其会员从事业务的基础上促进俄中公司间的合作。协会成员基本是贸易周转额在千万美元的大中型公司，这些公司对促进俄中经贸关系的正常发展，为实现两国政府确定的提高贸易效率、保持贸易平衡、改善贸易结构的目标构建了坚实的基础。

协会的主要业务集中在西伯利亚、远东和与中国接壤的边境地区。边境贸易在俄中经贸关系中发挥着重要的作用。协会的创建者正是来自于许多远东和西伯利亚的公司。当然，我们的业务同样在俄欧洲地区展开。协会委员会位于莫斯科，因为那里是国家政治和经济的中心。但我认为，对华经贸关系的战略重心应该在俄东部各区域。

在协会成员从事业务的基础上形成的俄罗斯公司与中国开展有效经贸合作的工作流程，向世人展示了俄罗斯公司应该如何与中国展开合作。俄罗斯和中国两国的政府部门、使馆、两国政府贸易部门和贸易圈内都对于我们的工作有一些了解，我们衷心的希望得到两国国家政府部门全面的支持，特别是俄罗斯政府。我们相信，我们的工作会十分有效和富有成果。

协会作为一个社会团体，还将对成员和伙伴在俄中贸易中出现的问题进行归纳，力争参与两国政府定期会晤的小组会议，并将协会成员在贸易过程中实际遇到的具体问题提交给政府官员，与其进行探讨与交流并给出具体有效的解决问题的建议。

对我们而言，重要的是要提高与中国有业务往来的俄罗斯公司的自身竞争力和工作效率，使得从国家层面帮助他们解决实际的问题和维护他们的利益，最终在保护国家经济安全和俄罗斯经济利益的国家政策中有所体现。在复杂的经济斗争中需要给俄罗斯的商业活动给予一定的帮助。同时，我们会对中国伙伴提出如何在俄展开正确、安全和有效工作的建议。

引用俄罗斯普京总统的一句话，每一个人都需要为既定的目标投入百分百的努力，以期取得最大的成果。俄罗斯企业促进俄中经贸关系协会作为一个自发组织的社会团体，非常希望成为两国经贸关系蓬勃发展的有利工具。

